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ОПИСАНИЕ 

Разработка бизнес-плана детского магазина проведена на основе одного из реально 

осуществленных проектов аналитической группы Intesco Research Group. Бизнес-план 

подготовлен по международному стандарту UNIDO. Подчеркивает привлекательность 

реализации данного проекта высокий уровень рождаемости, наблюдающийся в последние 

годы в Москве. 

 

Цели проекта: 

привлечение инвестиционных средств для открытия детского магазина; 

обоснование экономической эффективности открытия детского магазина; 

разработка поэтапного плана создания и развития детского магазина. 

 

Описание проекта: 

данный проект реализуется «с нуля»; 

расположение в спальном районе города Москвы; 

клиенты среднего уровня достатка; 

средний чек - *** руб.; 

наценка на товары - *** %; 

персонал - *** чел.; 

площадь - *** кв.м. 

 

Ассортимент товаров детского магазина: 

одежда; 

обувь; 

игрушки. 

 

Использование площадей детского магазина: 

торговая площадь - *** кв.м.; 

служебная площадь – *** кв.м.; 

кассовая площадь – *** кв.м. 

 

Финансовые показатели проекта: 

Объем первоначальных вложений - *** млн.руб. 

Чистый доход (NCF) - *** млн.руб. 

Чистый дисконтированный доход (NPV) - *** млн.руб. 

Простой срок окупаемости (PB) - *** кварталов 
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Дисконтированный срок окупаемости (DPB) - *** кварталов 

Индекс прибыльности (PI) - *** ед. 

Внутренняя норма доходности (IRR) - *** % 

Точка безубыточности (BEP) - *** млн.руб. / квартал 

 

Выдержки из исследования: 

Семейные расходы на детские товары в Москве в среднем на 15-20% выше, чем в 

Санкт-Петербурге.  

Сегмент детской одежды занимает ***% московского рынка детских товаров, 

детского питания – ***%, детской обуви – ***%, игрушек – ***%. 

Предполагается, что новый детский магазин будет работать без выходных. Согласно 

мнению экспертов, продажи магазина, работающего без выходных, на 10-15% больше, 

чем продажи торговой точки, у которой один выходной в неделю. В связи с этим 

желательна организация двух смен, при которой на одного продавца будет приходиться 

один зал, а также функции по кассовым операциям при покупке товаров. 

***% выручки нового детского магазина обеспечат игрушки. Около ***% будет 

приходиться на зимний ассортимент одежды и обуви, порядка ***% - на летний 

ассортимент одежды и обуви, ***% - на осенний ассортимент одежды и обуви, ***% - на 

весенний ассортимент одежды и обуви. 
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ИНФОРМАЦИЯ О КОМПАНИИ INTESCO RESEARCH 

GROUP 

INTESCO RESEARCH GROUP – аналитическая группа, основным направлением 

деятельности которой является разработка высококачественных бизнес-планов, ТЭО и 

маркетинговых исследований, как российских, так и региональных рынков РФ. Мы 

предоставляем нашим клиентам  актуальную и достоверную информацию, 

профессиональные рекомендации для ведения бизнеса. 

 

Все работы INTESCO RESEARCH GROUP построены на проверенных научно-

исследовательских методиках. При проведении маркетинговых исследований и 

разработке бизнес-планов опирается на принятые во всем мире методики оценки 

эффективности инвестиционных вложений, на российские и международные стандарты 

качества. 

 

Финансовые аналитики компании INTESCO RESEARCH GROUP являются 

выпускниками ведущих московских вузов (МГУ, МФТИ, РЭА им. Плеханова, Высшая 

школа экономики, Финэк) и имеют глубокие знания в маркетинге, методологии 

построения маркетинговых исследований, оценке эффективности инвестиционных 

проектов, составлении аналитических отчетов и бизнес-прогнозировании. 

 

Профессиональный подход и сервис, высококвалифицированные специалисты, 

глубокие знания различных рынков, большой проектный опыт и постоянное 

совершенствование позволяют компании INTESCO RESEARCH GROUP оказывать 

высококачественные услуги всем своим клиентам. 

 

Информация из наших отчетов публикуется в крупнейших российских газетах и 

журналах: «Ведомости», «Коммерсант-Деньги», «Российская газета» и пр. 

 

Среди клиентов INTESCO RESEARCH GROUP такие крупные организации как 

«Высшая школа экономики», «Инфолинк», «Русский алкоголь», «Аладушкин Групп»,  

«Холдинговая группа "Випойл"», «Метрополис», «Агроимпорт», « Баргус», «Кинотавр», 

«Капитал Тур», «ГЕО», «Интертуризм», «Национальный союз овцеводства», «Физкульт», 

и пр. 

 

ЦЕЛЬ НАШЕЙ КОМПАНИИ – УСПЕШНАЯ РЕАЛИЗАЦИЯ БИЗНЕС-ПРОЕКТОВ 

СВОИХ КЛИЕНТОВ 


